
UF3: GESTIÓ ADMINISTRATIVA DE LES OPERACIONS DE COMPRAVENDA

NF1: L’ACTIVITAT COMERCIAL



El contracte de compravenda mercantil

Segons el Codi civil, en l'article 1445, el contracte de compravenda és «aquell en què un dels contractants s'obliga 
a lliurar una cosa determinada i l'altre a pagar-hi un preu cert, en diners o quelcom que els representi».

El Codi de comerç, en l'article 325, qualifica el contracte mercantil com «la compravenda de coses mobles per 
revendre-les, bé en la mateixa forma que es van comprar o bé en una altra de diferent, amb ànim de lucrar-se en 

la revenda».

 
Què caracteritza la compravenda mercantil?

❑ Es tracta de béns mobles

❑ Existeix intenció de revenda

❑ Té ànim de lucre

❑ El producte comprat es pot modificar

 



Diferències bàsiques entre un contracte mercantil i un 
contracte civil



Elements d’un 
contracte 
mercantil



Contingut del contracte de compravenda mercantil

El contracte de compravenda mercantil és un contracte bilateral i, per tant, genera obligacions  per a tots 
dos contractants. El contingut del contracte de compravenda està determinat per les obligacions que hi 
estableixen les parts.



ACTIVITAT

ALUMINIS REUNITS, SA, paga a FOSES DEL NORD, SL, 23,50€ al comptat 
per cada un dels 237 llistons que li va comprar, i FOSES DEL NORD, SL, es 
compromet a lliurar la mercaderia al taller d’ALUMINIS REUNITS en un termini 
inferior a 15 dies des de la data de la compra.

L'empresa Germans Ribes SA Contracta els Serveis de Pintures Gibernau SL 
per pintar la nau de la seva fàbrica, amb una extensió de 500 metres quadrats, 
en el termini de dues setmanes i per un preu de 1.000 €, que es pagarà en dos 
terminis un 50 % quan s'iniciï la feina i l'altre 50 % quan s'acabi.

Quines són les obligacions de cada part?



Incompliment del contracte de compravenda

●Incompliment de l'obligació del venedor

− Absència de lliurament de la mercaderia.

− Retard en el lliurament de la mercaderia.

− Lliurament de cosa diferent de la pactada

− Lliurament de mercaderia amb defecte de quantitat o qualitat.

−  

●Incompliment de l'obligació del comprador

− De pagar la mercaderia.

− De rebre les mercaderies.



Estructura del contracte de compravenda







CAS PRÀCTIC 1. Incoterms 2020

L'empresa FUSTÀLIA, dedicada a la comercialització de mobles de fusta, vol enviar una oferta comercial a una 
empresa nord-americana. Calcula el valor de l'oferta comercial en posició CFR i CIF sabent que l'oferta es fa tenint 
en compte els termes  següents:

Preu dels productes EXW  150 000 €

Transport interior (des de la fàbrica fins al port d'embarcament)  600€

Despeses de càrrega284 €

Drets aranzelaris d'exportació90 €

Noli 1640 €

Assegurança 150 €

Despeses de despatx d'importació 110 €

Transport des del port de destinació fins al magatzem del comprador 140 €



Les operacions de compravenda

Sol·licitud de pressupost

Pressupost

Comanda

Albarà o nota d’entrega

FACTURA

Rebut
EMPRESA CLIENT



El pressupost
El pressupost és un document expedit per la part 
venedora en que es detalla l'oferta d'uns béns i serveis 
determinats, i reflecteix també la forma de pagament, 
el termini de lliurament i el període de vigència 
d'aquesta oferta.

El pressupost ha de contenir la informació següent:
 
1. Dades del venedor i del comprador.

2. Període de vigència del pressupost i termini de 
lliurament.

3. Descripció detallada de l'oferta

4. Altres condicions

5. Lloc, data i signatura de l'acceptació



La comanda
La comanda es una petició de compra per la qual un client sol·licita a un proveïdor 
que li subministri els bens o els serveis que requereix.

Comandes en ferm

El document que s’hi utilitza es 
denomina nota de comanda

Comandes condicionals

El document que s’hi utilitza 
s'anomena proposta de comanda

Classes de comandes:

És un document que utilitzen les empreses perquè els 
clients sol·licitin la mercaderia que volen

Sovint el pressupost enviat per l’empresa, en ser acceptat i pagat pel client, es converteix en comanda.



L'albarà o nota de lliurament
És un document mercantil que acredita el lliurament d'algun producte o la 

prestació d'un servei. 

Aquest document és fonamental per a:

El comprador El venedor
L’empresa de 

transport

El comprador de la mercaderia ha de signar aquest document i, d’aquesta manera, constatar que el 
producte o el servei s'ha rebut de manera conforme.



Tipus d'albarans
Albarà valorat

Ha d'incloure el preu individual de cada 
mercaderia, els impostos, els descomptes i el 

valor total de l'operació

 

Albarà sense valorar

No reflecteix el valor econòmic de la 
mercaderia i n'expressa només la quantitat i 

la descripció. 



Activitats
L'empresa A LA MODA SL, amb domicili al carrer de Sant Tomeu, 43, 08008 Barcelona, envia el 15 
de gener de 202x a Modernes del Sud, S.L., amb domicili a l’avinguda de Migjorn, 43, 03016, 
Alacant, un pressupost amb els articles i les condicions següents: 100 pantalons texans de diverses 
talles a 34€/u., 50 caçadores texanes de diverses talles a 60€/u., 200 samarretes variades a 15€/un. 
A LA MODA aplica els descomptes comercials següents: 8% als pantalons i les samarretes, i 10% a 
les caçadores. El pressupost té una vigència de 15 dies.
El termini de lliurament de la mercaderia és de 48 hores després de la seva acceptació en el domicili 
del client. La forma de pagament convinguda és d'un 50% mitjançant xec amb l’acceptació del 
pressupost i la resta per transferència bancària a 30 dies, a comptar des de la recepció de la 
mercaderia. El pressupost el prepara el comercial de l'empresa, Hèctor Bonaigua.
 
a) Elabora el pressupost amb totes les dades plantejades.
b) Calcula l'import total i l'import de cada pagament



El procés de facturació. 
La factura

La factura és el document emès pel venedor dels béns o serveis a càrrec del comprador i que 
justifica legalment l’operació de compravenda

Requisits formals d'una factura

✔ Identificació del venedor: nom o raó social, NIF o CIF i domicili.
✔ Identificació del client: nom o raó social, NIF o CIF i domicili.
✔ Numeració correlativa de la factura i, si és procedent, de sèrie.
✔ Lloc i data d’emissió.
✔ Descripció completa de l’operació:

▪ Número d’unitats de cada bé o servei
▪ Preu unitari
▪ Despeses, descomptes, impostos, etc.
▪ Desglossament separat de les bases imposables corresponents a diferents tipus d’IVA i 

de les quotes corresponents.
▪ Import líquid a pagar.





Terminis de les factures

❑ Termini d'emissió. Quan es fa l'operació.

❑ Termini d'enviament. Un mes des de la data d'emissió.

❑ Termini de conservació. Tant el venedor com el comprador han de 

conservar les factures emeses durant 6 anys.



Factura electrònica
La factura electrònica es defineix legalment com «la factura que s'ajusta al que s’estableix 

en el Reglament de Facturació per a qualsevol factura en paper i que hagi estat expedida i 
rebuda en format electrònic ».

Hauran de facturar electrònicament:
✔ Les mitjanes i grans empreses que operen en el sector privat.
✔ Totes aquelles empreses que venen o presten serveis a les administracions públiques, 

tot i que poden eximir d’aquesta obligació a aquelles factures no superin els 5.000 €

Es recomanable (però no obligatori) l'ús de la signatura electrònica.



Activitat en classe
Dels supòsits següents, indica quins tenen obligació de presentar la factura electrònica i quins no, i raona 
la resposta:

a) Una empresa de material escolar que presenta una factura a un col·legi per import de 1200€.

 

b) Una empresa de 20 treballadors amb un contracte amb el Departament d'Educació pel qual 
factura mensualment 17 800 €.

 

c) Una empresa de 20 treballadors que factura 17.800 € mensuals a un petit supermercat.

 

d) Una empresa de 230 treballadors que presenta una factura de 2000 € a un petit comerciant.

 

No hi cal la factura electrònica, ja que l'import no supera els 5000 €.

Sí que és obligatòria la factura electrònica, ja que és amb L'Administració pública i supera els 5000 €.

No hi cal la factura electrònica, ja que són petites empreses.

Si que és obligatòria, ja que l'empresa que l'emet supera els 100 treballadors



Registre de factures

A. Llibre registre de factures expedides
S’hi anotaran una per una les factures emeses amb la informació que s'indica al requadre.



Registre de factures

B. Llibre registre de factures rebudes
S'anotaran les factures originals corresponents als lliuraments que donin lloc a les 
adquisicions intracomunitàries de béns subjectes a l'impost, efectuades per empresaris i 
professionals.



Registre de factures

C. Requisits formals i terminis de les anotacions

Requisits formals

▪ Els llibres registre han de dur-se 
amb claredat i exactitud.
▪ Per ordre de dates.
▪ Les errades o les omissions han 

d'anotar-se des que s'adverteixin.
▪ Les anotacions s'han d'expressar en 

euros.
▪ Les pàgines han d'estar numerades 

correlativament.

Terminis de les anotacions

▪ Factures emeses. Han d'estar anotades 
quan tingui lloc la liquidació i el pagament 
de l'impost relatiu a aquestes operacions.

▪ Factures rebudes. Han d'anotar-se per 
l'ordre en què es rebin i dins del període de 
liquidació en què procedeixi efectuar-ne la 
deducció.

▪ Operacions intracomunitàries 
determinades. Han d'anotar-se en el 
termini de set dies a partir del moment 
d'inici de l'expedició o el transport dels 
béns a què es refereixen.



Descomptes, despeses i retencions en la factura

A. Despeses incloses en factura
•  

Són les despeses que sorgeixen com a conseqüència de l'operació de compravenda i 
s’inclouen en la factura.

❑ Transports i aranzels. 
❑ Assegurances
❑ Envasos i embalatges. Se'n diferencien dos tipus: els retornables i els no 

retornables. 
❑ Suplerts. Son despeses que ha pagat l'emissor de la factura en nom d'un client i 

que corresponen a aquest darrer. Solen ser habituals en la prestació de serveis de 
professionals: advocacia, notaria, etc. Van inclosos en factura, però no s'hi 
repercuteix l'IVA.



Descomptes, despeses i retencions en la factura

B. Descomptes inclosos en factura
Els descomptes inclosos en factura suposen una disminució en la base imposable i solen 
figurar expressats en tants per cent.

❑ Descompte comercial. 
❑ Descompte per volum de venda o ràpel. 
❑ El ràpel acumulatiu es fa quan s' ha arribat a un volum de vendes 

determinat al mateix client durant un període de temps concret. 
❑ Descompte per pagament immediat. 



Descomptes, despeses i retencions en la factura

C. Retencions en la factura de venda o prestacions de serveis
És una factura a la que se li aplica la retenció a compte de l’IRPF. Les retencions a compte d’IRPF 
només cal que les apliquen a les seves factures aquells professionals o empresaris donats d’alta a 
les seccions segona i tercera de l’Impost d’Activitats Econòmiques (IAE)

❑ Es tracta d’activitats professionals i artístiques que només apliquen 
retencions quan facturen a altres professionals o empresaris, mai quan 
facturen a particulars

❑ La retenció a la factura ha d'aparèixer amb claredat, desglossada i per 
separat de la resta de conceptes.

❑ El tipus general de retenció és el 15% amb determinades excepcions.



CAS PRÀCTIC
FACTURA DE VENDA
L’empresa SUCOSA,SCC emet factura de venda al seu client AGROBOTIGA, SL amb el següent detall:

• Suc eco de taronja ampolla de 1L, 200 uts a 2€/ut
• Suc eco de poma de 0’33 CL, 1.000 uts a 0’50€/ut
• Suc eco de poma de 1’5 L, 300 uts a 2’40€/ut

Tots els sucs tenen un descompte comercial del 10%
Tots els envasos són retornables i el seu valor afegit a la factura és de 0’20€/ut, sigui de la mida que 
sigui.
Valor dels 3 palets retornables: 15 € per cada palet. (un per a cada partida)
Transport 30€
IVA del 10%
Pagament al comptat per transferència.
 
Feu la factura corresponent amb les dades anteriors i inventant totes aquelles dades necessàries 
per que la factura sigui correcta i no apareixen a l’enunciat. Doneu-li un ratllat formal.


